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Bremstechnik bel Langenscheidt

B SBS startet nach der Ubernahme durch Brembo mit neuen Beldgen durch; NG Brakes: Jetzt auch mit Racing-Schei-

ben im Langenscheidt-Sortiment.

SBS, der groBte Bremsbelag-Hersteller
Europas, wurde (die World of Bike berich-
tete) im Januar erfolgreich in die Brembo
Gruppe eingegliedert. Laut Christel Munk
Petterson, Vertriebsleiterin (CSO) von SBS,
ist dieser Schritt ein wichtiger fiir die Zu-
kunft beider Unternehmen. Ziel fir SBS
bleibt weiterhin die wolle Konzentration
auf das Produktions-Knowhow, die Abde-
ckung aller Bedirfnisse des Aftermarkets
und weiterhin der Ausbau der Expertise in
High-Performance-Beldgen wie der DS-Se-
rie far den Rennsport. Diese konnten kiirz-
lich in einem unabhédngigen Produkttest
in der deutschen Fachpresse punkten und
wurden mit der Bestnote bewertet. Auch
soll die Entwicklung umweltfreundlicher
Beldge weiter vorangetrieben werden,

denn ohne Zweifel werden hier zukinftig
weitere Anforderung aus der Politik an die
Industrie gestellt werden.

SBS wartet mit einem umfassenden Sorti-
ment auf. Der Hersteller bietet nahezu alle
Belagarten, von Scooter bis hin zu Racing-
und MX Performance-Beldgen. SBS setzt
bis zu 10 verschiedene Compounds ein.
LSelbstverstindlich haben alle Stralenbe-
lage grundsatzlich eine ECE R90 Zulassung
und garantieren somit mindestens den
OE Standard”, berichtet uns Kristof Kroger,
Verkaufsleiter von Langenscheidt Parts &
Equipment. ,Flr uns ist es extrem wichtig,
dass wir fiir unsere Kunden, die viel Wert auf
One-Stopp-Shopping legen, mit SBS wei-
terhin fiir alle Anforderungen den richtigen
Partner haben.” Dies setzen die Déanen durch
eine Vielzahl an organischen und
gesinterten Beldgen um.
Besonders sticht das patentier-
te NRS-Verfahren hervor, bei
dem der Belag mechanisch an
der Tragerplatte fixiert ist und
nicht — wie bei den meisten Her-
stellern — verklebt wird. Einige
wenige verwenden - neben SBS
- das NR5-Verfahren auch bei ih-
ren organischen Belagen. Exklu-
siv bei SBS kommt das NRS-Ver-
fahren aber fiir gesinterte und
Conductive-gesinterte  Beldge
zum Einsatz. ,Eine Besonder-
heit, die fir unsere Kunden aus
dem Rennsportbereich eine
groBBe Rolle spielt, da der Belag
sich faktisch auch bei héchsten
Temperaturen und extremer
Beanspruchung nicht vom Tra-
ger losen kann”, so Kréger. Zur
Erinnerung: Gesinterte Beldge
werden im Hochdruckverfahren,

Langenscheidt-Verkaufsleiter
Kristof Krager

bei SBS mit einem Druck von 3,300Kg/cm’,
gepresst und mit 800 bis 900 Grad Celsius
elektrisch gesintert.

Spannend ist die weitere Sortiments-Ent-
wicklung von SBS und somit auch von Lan-
genscheidt. So bieten die Danen hochqua-
litative Kupplungskits an, die im Laufe des
Frihjahres auch exklusiv bei Langenscheidt
zu finden sein werden. ,Dies ist eine logische
Konsequenz in der SBS-Strategie und fiir uns
eine sinnvolle Ergdanzung, da wir bereits seit
vielen Jahren Kupplungen anbieten und wir
hiermit unsere bereits 20-jahrige Kooperati-
on mit SBS noch weiter ausbauen kénnen.”
Bemerkenswert ist aber auch die Entwick-
lung bei NG Brakes. Der spanische Herstel-
ler, der in (iber 30 Landern als OE Lieferant
aktiv ist, bietet seine Kompetenz von der
Rennstrecke nun auch dem Endverbraucher
an. Das NG-Bremsscheiben-Sortiment um-
fasst ebenfalls nahezu alle Einsatzgebiete -
vom MX- und Offroad-Bereich liber die Stra-
Be bis hin zum Rennstreckeneinsatz. ,Wir
kdénnen nun nach langem Warten auch zu-
satzlich fir den Rennsporteinsatz notwen-
dige Sondermalle wie 6-mm-Bremsschei-
ben anbieten”, erkldrt uns Kristof Kroger.
.Wir sind ja als Spezialist fir auBergewdhn-
liche Anforderungen im Antriebssegment
bereits etabliert, es freut uns sehr, somit
eine weitere Licke in unserem Portfolio
schlieBen zu kénnen.”

Langenscheidt unterstiitzt traditionell den
Rennsport, daher werden die Scheiben von
NG Brakes und die Beldge von SBS in dieser
Saison unter anderem vom iXS MXGP-Team
eingesetzt und auf Herz und Nieren gepriift.

» Langenscheidt GmbH
Telefon: 0 23 63/3 61 B0
www.langenscheidt-gmbh.de
info@langenscheidt-gmbh.de



Lithium-Starter-Batterien:

Hintergrund, Vorteile und VVorurteile

B Langenscheidt Parts & Equipment-Einkaufsleiter Jan Kréger informiert (ber die Vorteile der neuen Speichertech-

nologie gegentiber den bisher verwendeten Blei-Akkus.

LANGENSCHEIDT

Skyrich
High Performance Lithium
Motorbike and Pawersports Batteries

Sk s riche
Official Supplier of KTM, Yamaha and Kawasaki

Lithium-Batterien und -Akkus sind heutzutage nicht mehr wegzu-
denken. Es gibt kaum einen Konsumenten in Deutschland, der keine
Lithium-Batterien im Einsatz hat: Handys, Tabletts, Werkzeuge, Feuer-
melder, Autoschliissel aber auch in stark wachsenden Einsatzgebieten
wie Pedelecs und natdrlich in E- und Hybridfahrzeugen. Auch in hoch-
sensiblen Bereichen wie der Medizintechnik sind Lithium-Batterien im
Einsatz: Deutlich Uber eine Millionen Herzschrittmacher sind allein in
Deutschland mit den kleinen Helfern bestiickt. Wir haben uns gefragt,
wie es denn in der Motorradindustrie aussieht? Jan Krdger, Einkaufslei-
ter von Langenscheidt, hat uns hinter die Kulissen blicken lassen.

Nicht nur durch die neue Batterieverordnung (die World of Bike be-
richtete), sondern vielmehr durch die technische Entwicklung sind
Lithium-Batterien heute starker gefragt denn je. Allerdings ist der
Marktanteil bei weitem noch nicht so grof3, wie man vermuten kénn-
te. .Dies liegt wahrscheinlich vor allem an noch immer existierenden
Vorurteilen’, mutmaft Jan Kréger. In Wahrheit gibt es aber keine nen-
nenswerten Nachteile, sondern nur deutliche Vorteile, insbesondere fiir
den Einsatzzweck in unserer Branche: Die enorme Energiedichte, zirka
sechsmal hoher als bei Bleiakkus, fiihrt natiirlich dazu, dass Bikes nach
langeren Standzeiten viel mehr Energie zum Starten zur Verfiigung ha-
ben. AuBBerdem gibt es faktisch keinen Memory-Effekt bei einer Tiefe-
nentladung, die potenzielle Lebensdauer der Batterie ist somit um ein
Vielfaches héher. Durch Teilentladungen erhdht sich die Lebensdauer
sogar, das ist gerade fir das Thema Motorrad interessant.”

Das hat auch die die Fahrzeugindustrie bemerkt. Inzwischen verwen-

den sehr viele Hersteller Batterien von Skyrich, einem der fiihrenden
Produzenten von Lithium-lonen-Starter-Batterien. Die Liste der Marken,
die Skyrich ab Werk verbauen, liest sich fast wie das Who-is-Who der
Branche: Beta, Ducati, Husqvarna, KTM, Kawasaki, MV Agusta, Triumph,
GasGas und viele weitere. Auch steckt hinter der einen oder anderen
sehr bekannten deutschen Zulieferer-Marke Skyrich-Technologie.

Tiefe Einblicke

.Skyrich ist neben Shido unsere Portfolio Marke. Wir sind durch die SGR
Gruppe einer der groBten Partner von Skyrich in Europa und haben
daher auch tiefe Einblicke in die Herstellung und Weiterentwicklung
der Technologie”, verrat Jan Kréger. ,Unsere Mitarbeiter waren und sind
personlich vor Ort, die Herstellung ist wirklich beeindruckend - und
ganz nebenher deutlich sauberer als in Fabriken fiir Blei-Saure Akkus.”
Ach ja, der Umweltaspekt — immer ein kritischer Begleiter und gerade
in der Motorradindustrie ein sensibles Thema. Aber: Der Anteil von Bat-
terien an der weltweiten Lithium Verwendung ist relativ gering. So wer-
den aktuell gerade einmal rund 35 bis 40 Prozent fiir Lithium-Batterien
eingesetzt. Unter anderem ist die Glas- und Keramikindustrie mit rund
30 Prozent ebenfalls ein sehr groBer Abnehmer.

LLithium Batterien haben auch noch viele weitere Vorteile, so ist das
Gewicht um ein Vielfaches geringer als bei Blei-Saure Akkus. Einer
Lithiumbatterie ist es egal, in welcher Lage sie verbaut wird — und die
Lagerung ist absolut unbedenklich. Apropos Lagerung: Eine Lithium
Batterie entladt sich fast gar nicht bei Lagerung - das ist natirlich fiir
alle, die ihr Motorrad im Winter nicht bewegen, ein entscheidender
Vorteil’, so Jan Kroger. ,Da Batterien zu einer unserer Kernkompeten-
zen gehoren, halten wir es fir enorm wichtig, auch in diesem Bereich
Vollsortimenter zu sein: Neben den sehr hochwertigen Blei-Akkus von
Yuasa, ES und Nitro haben wir natirlich auch HVT-Batterien und eben
mittlerweile auch das umfassende Sortiment von Skyrich, Shido und
Powerthunder im Programm. Ein weiterer Pluspunkt fiir jeden Handler:
Man kann mit deutlich weniger Typen alle Fahrzeuge abdecken. Das ist
auch wirtschaftlich sehr interessant. Preislich liegt die Lithium-Batterie
kaum noch Uber einer hochwertigen, klassischen Batterie”

Jan Kroger
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Antriebstechnik:
Neuigkeiten von Supersprox und DID

B Langenscheidt Parts & Equipment, der Spezialist fir Antriebstechnik, informiert tber News fir 2021. Die World of
Bike sprach hierzu mit Kristof Kréger, \ertriebsleiter, und Dennis Andreas, COO und Prokurist.

World of Bike berichtete in der Januar-Ausgabe 2021), so dass dem
Kunden (iber 500.000 Kit-Kombinationsmaglichkeiten offenstehen’,
betont Kristof Kroger. AFAM ist mit seinen 50 WM-Titeln als Sponsor
fur Antriebsteile seit Jahren ein Garant fiir Top-Qualitat und beste Per-
formance. ,Die OEM Partnerschaften mit Triumph, BMW und Yamaha
sprechen fiir sich - und natiirlich auch seit Januar fir uns bei Langen-
scheidt, als Partner der Handler in Deutschland”

Verlasslichkeit ist das Stichwort: Ketten von DID

DID ist seit Jahrzehnten der fiihrende Produzent fiir Motorradan-
triebsketten im OE- und Aftermarket und steht fiir Langlebigkeit,
uneingeschrankte Qualitdt und absolutes Vertrauen. Jeder Anwen-
dungsbereich im Motorradsegment wird mit einer Produktkategorie
von DID perfekt abgedeckt. Egal ob Super-Non-O-Ringketten, wie
die ERT Serie fir den MX-Einsatz, die ERV Leichtlauf-Ketten mit ho-
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JWir greifen auf einen fundierten Erfahrungsschatz im Handel mit fiih-
renden Marken zurtick, nicht nur durch etablierte Partner wie Supersprox
und DID, sondern seit neuestem ja auch mit AFAM’, sagt Kristof Kroger.
Wir freuen uns, dem Handel immer etwas Neues bieten zu kénnen. Mit
Steel Edge gibt es Zuwachs in der Supersprox Familie, die auf den After-
market in der Einsteigerklasse von 125 bis 390 Kubikzentimeter zielt."
Das per CNC-Laser aus Karbonstahl geschnittene Kettenrad bietet eine
perfekte Passform und durch auswechselbaren Aluminiumeinlagen in-
dividuelle Designmdglichkeiten. Dabei liegt es preislich nur knapp Uber
dem Standard Stahlkettenrad. Die Range befindet sich zurzeit noch im
Aufbau, jedoch sind Topfahrzeuge, wie zum Beispiel YZF 125 oderWR 125,
bereits jetzt umriistbar. ,Ein in Deutschland exklusiv (iber Langenscheidt
vertriebenes Designupgrade zum kleinen Preis’, so Dennis Andreas.
Supersprox, 1959 in England gegriindet, produziert nach wie vor in Eu-
ropa. Die Marke ist ein langjahriger Partner der Fahrzeugindustrie, des
Rennsports sowie des Handels, die Qualitat
und hochwertige Verarbeitung sind legendar.
Das Portfolio erstreckt sich von High Perfor-
mance Stahl-, Gber Aluminium- bis zu Bi-Metall
Stealth-Kettenradern. Das (iberzeugt unter an-
derem Husgvarna, GasGas und KTM, die Super-
sprox als OE-Partner wahlen und Kettenrader
in der Erstausriistung verbauen. Diese Qualitat
spiegelt sich auch im Erfolg namhafter Renn-
teams und Fahrer wider. Aktuell sind 49 Fahrer
in 17 Teams mit Supersprox unterwegs, so auch
Tim Gajser, amtierender MXGP Weltmeister oder
das BMW World Endurance Werksteam. ,Solche
Erfolge sprechen einfach fiir das Vertrauen in die
Marke. Da muss der Handler auch nicht mehr all-
zu viel beraten’, so Kristof Kroger.

Aber damit nicht genug: ,Um wirklich jeden
Kunden kompetent bedienen zu kénnen, gibt
es jetzt auch die Kooperation mit AFAM (die

letzt neu:

64

Steel Edge Kettenrader. Alle Super

herem Bleianteil flir bessere Eigenschmierung im Renneinsatz oder
die ZVMX Series fir Laufleistungen von jenseits der 30.000 Kilometer.
DID hat fir alle das Passende im Programm. Und auch hier wird es
Neuheiten in den Regalen geben: Die neue DID ZVMX Black Raven
Edition ist bereits im Zulauf und wird voraussichtlich Ende Mai fir alle
Handler verfligbar sein.

Wenn man das so liest, ist es kein Wunder, dass ,The Doctor' himself,
Valentino Rossi, offizieller DID-Markenbotschafter ist. Das Vertrauen in
die Marke ist von allen Seiten nach wie vor ungebrochen’, so Dennis
Andreas. Wir sind uns alle einig, DID ist einfach DID." Hierfur spricht
auch der Einsatz in fast allen Rennserien - allein in der der MotoGP sind
flinf Teams mit DID unterwegs. Aber auch in der MXGP, SBK oder MXGP
setzen die Teams von HRC, Yamaha, Ducati, Suzuki und KTM auf DID.
Neu ist ebenfalls, dass es ab Sommer endlich wieder eine Origi-
nal-Pflegeserie mit Kettenspray und Kettenreiniger von DID geben
wird. ,Wir haben bereits jetzt schon eine enorme Nachfrage!”

» Langenscheidt GmbH
Telefon: 0 23 63/3 61 80
www.|langenscheidt-gmbh.de, info@langenscheidt-gmbh.de
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Relativ frisch ist der Erfolg der Kleinkraftrs-
dler, das war abes ja erwartiar, Wir sind froh,
n Vorfeld ausgerichtet
fiir Langenscheidt der
Rollesmarkt deutlich interessanter gewor-

uns hieraul schon
zu haben. Auch

den, hier gab es und wird es zukinftig bei
uns weiters Enticklungen gebien,

Zusatzlich interessant sind far uns die The-
men, die den gesamien Markt peeinflus-
san, so LB, neue Gesetze und Verordnun-

der wartungsfresen Batterien) abes auch
die Digitalisierung. Jader unserer Kunden
st ja am Ende auch selbat Konsument und
erlebt im Handel in den vergangenen Jah-
ren einen unglaublichen Wandel, Dh. fir
wns, dass wir ein perfekter Dienstheister
sein missen, der sich um seine Kunden
Kiimmert

gen linsbesondere fir 2021 die Thematik

Das sind i ich Darnke
fiir das Gesprich.

LANGENSCHEIDT

Dennis Andreas

Dperations Manager IGIIIII ! Prullrlut

Langenscheidt-DC AFAM:
Allianz unter Profis

mit dbe .QU Jakra Erfalbvung in de vacbrs: . Man hat su‘.f. auch in
haben Dernis Andraas zum Stamd der (Langenschaidt-inge bafragt

Lieber Dennis, die Langenscheidt GmbH erfindet sich derzeit
Kamnst Lesar d Waz wivd alles

amders?
Dennis Andreas: Wir haben in dasem kahr viek Projekte fertig go
stellt wovon unsere Kunden profitiaren werden. So haben wir 28,
2N neues Warenwirtschaftssystem eingefiihrt und snd jatrtua in
der Lage Datenferds mit Verfligbarkeitsanzeige zur Verfigung 7u
stellen. Wichtig war uns auch, dass darauf aufbauend unser neuer

Webshop live geht - ain echtes Mammutprogekt! Kunden konnen
Jetzt in ihrem Kundenkonta jederzelt hre Lieferscheine einsahen

es Liscken gab, die goschlnssen werden musston. Unsere Kundon
sind in den werschiedensten Kanalen aktiv, optimaler Weise sollten
wir allen im Aundum-Paket bieten, In einigen Boreschan ist Lan

qenscheidt ein absoluter Spezialist, dios wollten wir nutzen und
aushauen, so ist die Keoperation mit DO AFAM entstanden — de
Ja gar nicht so e ist, wenn man sich die Geschichta der Frmen
anschaut, Wir haben aber auch neue Allroundmarken im Vertriet,
wie 78, OXFORD Products, de den Werkstatt- und Handlerbedarf
sinnvell abrunden.

Zusitzlich haben wir uns dazu entschlassen, dass wir die aktuel-

und die gsverfalgung der Lieferungen e, Wir
haben die Verfugharkeitsanzeige der Produkte auf ein Echtzeitni-
veau sinstellen kénnen und viele weitere Features singsbaut. Da-
rifber hinaus haben wir eine tapaktuslle Fahrzeugdatenbank und
der Shap ist fir Smartphanes optimiert.

Wir aptimieren aber auch zur Zeit unsere gesamte Lagistik, damit
die Durchlaufzeiten nach schneller werden und wir Fehlar nahezu
ausschlieflen kinnan.

Glaichznitig haben wir unseren Vertrich gestirks, haben neue
Handalsvertratar und Aulendienstler an Bard, Unser Vertriebs
Ieiter Kristof Kriger hat zum Saisonstart eine neue Preisstrukiur
geschallen, die jedem Kunden gerecht wird und extrem positiv
aufgenommen wurde.

Wir konnten zusdtelich durch frisches Personal unsere Technikes-
pertise steigern und biten jetzt such Workshops 2B 2u kempli-
zierteren Themen wie Motortestern an.

Langenscheidt profitiert von einer gro-
Ben Markt-Expertise und einem iber
die Jahre fundiert aufgebauten Sorti-
ment. Wo und wie wird es Optimierun-
gen, Erweiterungen, Verdnderungen
geben?

DA: Zunachsl haben wir analysiert, ob

len ausbauen, Duh, wir haben sehrviele zusatzliche
Lis ung:n der varhandenen Portfalie Marken
wargenarmmen,

Hinzu kamemt, dass Jan Krager, unser
neuer Einkaufslaiter (nicht verwandt mit
Kristof ] mit einer encrmen Erfahrung in
der Planung und Beschaffung in unserer
Branche aufwarten kann. Fr unsere Kun-
den bedeutet dies, dass wir nach viel zu-
werlissiger in der Bevarratung der
Produite sind.

Wie beurteilst Du die Entuick-
lung im Zweiradmarks. Wo
geht es hin? Und wie seht Ihr
Euch bei Langenscheidr auf-
gestellt fiir die Herausfor-
derungen der Zukunft?

DA: Viele Tendenzen zeigen

sich bereits schon seit eini-
gen lahren, wenn man Eure
Slatistiken aulrmerksam ver-
folgh. Ich glaube, dass diese
sich auch weileshin lortselzen.

OC AFAM Ist mit Langenscheidt sine enge
Partnerschaft eingegangen. Kannst Du die

e Werkstatt Kisndan, Mit (ennis Andreas
und Jan Kriiger hat die Gruppe erfahrane

Da DC AFAM 7urzeit weltwelt Kooperati
onen mit neuen Partnem eingeht, haben
wir beschlossen, eine partnerschaftiiche
Keoperation mit der SGR Gruppe einzu-
gehen, Die Gruppe hat Vertriebsstruk
ren in Deutschland, Italien, Frankreich

und Spanien. Die Zusammenarbeit 1.2
beschrankt sich erst einmal auf )
Deutschland, falier und Spani- \
en. Die Langanschaids GmsH '
wird das kampletts AFAM-Sor- &g ¥ "
timent in ihr Programm mit ?'
aufnehman,

Iﬁxdmrfdnl'ndhhmdﬂmdhum
Schritt erwarten, welche Benefits erwach-
sen ihm aus dieser Zusammenarbeit?
Flr uns ist es wichtig, Partner zu haben,
die sich fiir die Zukunft gut rissten und den
Markt such entsprechend pro-

fimtBin  betreuen.  Ein

iges Instrument
fiir die Zukunft sind
topakiuelle  Daten-
banken und eine K-
chenlase lnformationen
i Bereich Technik fir

Yy o

n ihr Boot gensmmen, Auch
erfarene sperialistan im Vertrieh wurden
new sngestedlt, Seit der G
AFAM gab e5 schon immer eine enge Ver-
Einddung mit Langenscheidt,

Adung wan 0

Wieist Deine Einschétzung des Pre- und Af-
termarkets im Zweiradbereich filr 2021
und dariiber hingus? Was
# siehst Du als die grétein)

I umusrwumngrmjr
Die grofte  Herausfor-
— derung fiir 2021 wird die

verfigharkeit von Material

und Teilen sein. Wenn man zur-

2eit sieht, wie sich die Rohstaf-Prei-
se und Frachthosten erhihen, ist es jetzt
ganz wichtiy, einen ruverlissigen Partner
2u haben. Es kemmen vitle Anderungen
auf unseren Kunden zu Newes Batterie-
gesetz, Entsorgung von Batterisn, neus
Lithium Technologien, Legistik... lch bin
i sicher, dass wir trotz der Carana-Krise
ein erfalgreiches Jahr im Zweirad-Bereich
Rinbekommen — wenn wir alle an einem

Strang sehen.

Danke fiir diese Einblicke!

Jan Kriger

Leiter Einkauf
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